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FIRMY

Cristina Corradini,
Tomasz Gasiorek,
Tomasz Kluska,
Francesco Corradini
podczas obchodow
jubileuszu.

20 lat Marmi Corradini Polskal

26-27 lipca 2024 roku odbyty sie dni otwarte firmy, ktérej przedstawiciele wraz
z kilkudziesiecioma przybytymi na te okolicznos$¢ klientami, postanowili uczcié
okragty jubileusz otwarcia magazynu w Polsce.
Na imprezie obecni byli wszyscy pracownicy firmy z Polski, a takze bardzo
duza delegacja pracownikéw z Wtoch oraz szefostwo firmy Cristina i Francesco
Corradini. Postanowilismy skorzysta¢ z okazji i zapytaé zatozycieli Marmi
Corradini Polska o to, co stato za podjeciem decyzji o otwarciu magazynu

w Oswiecimiu, jak wspominajg Polske sprzed dwudziestu i wiecej lat oraz jak
widzg swojg przysztos¢ w Polsce. Rozmawiat Maciej Brzeski.

Maciej Brzeski: Marmi Corradini to
firma z historig siegajacg ponad 50
lat. Na chwile obecng jedynym ryn-
kiem zagranicznym, w ktérym po-
siadacie Panstwo magazyn ptyt, jest
Polska. Jak to sie stato, ze postano-
wiliscie zlokalizowa¢ swoj zagra-
niczny oddziat wtasnie tutaj?
Cristina Corradini: Magazyn
w Oswiecimiu otworzylismy doktad-
nie 20 lat temu, w sierpniu 2004 roku.
Spowodowane to byto owczesng
potrzebg rynkowa. W tamtym okre-
sie otrzymywalismy wiele zapytan
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o materiat od stosunkowo niewiel-
kich firm, ktore nie miaty mozliwosci
zakupu catej ciezarowki towaru. Za-
potrzebowanie na pojedyncze ptyty
byto na tyle duze, ze uznalismy, ze
jedynym sposobem na jego zaspo-
kojenie, bedzie otwarcie magazynu,
do ktérego kamieniarze bedg mo-
gli podjecha¢ nawet po pojedyncze
slaby. Nie bez znaczenia byt fakt po-
siadania przez nas w tamtym okresie
oddziatu w Niemczech, do ktorego
niemal co tydzien jezdzity ciezarowki
z Wtoch, a wydtuzenie ich trasy i dal-

szy roztadunek w Polsce byt zasadny
takze pod katem logistyki.

Francesco Corradini: Musze przy
tym zaznaczy¢, ze magazyn w Polsce
powstat z zatozeniem obstugi firm
potozonych w promieniu do 100 km
od Oswiecimia. Pozostate zlecenia
z bardziej odlegtych rejondw Polski
byty i do tej pory sg realizowane bez-
posrednio z Wtoch.

MB: Jesli spojrze¢ na mape, to wi-
da¢ wyraziscie, ze swoim zasiegiem
operacyjnym magazyn w Oswie-
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cimiu pokrywa zaréwno okreg Sla-
sko-Zagtebiowski, jak i aglomeracje
krakowska...

FC: To byt wtasnie powdd takie-
go zlokalizowania naszej hurtow-
ni. W niedalekim sasiedztwie mamy
dwie wielkie aglomeracje i ogromne
skupiska ludzi. Mamy tu takze nagro-
madzenie firm kamieniarskich, czyli
naszych potencjalnych i obecnych
klientow.

Po ustaleniu odpowiedniego re-
jonu pozostata jeszcze kwestia zna-
lezienia wtasciwego budynku, ktory
zaspokajatby nasze potrzeby. Mie-
lismy szczescie, bo niemal od razu
trafilismy do miejsca, w ktorym mie-
scimy sie do teraz — czyli magazynu
przy ul. Fabrycznej 1T. WiedzieliSmy
ze jest tu wszystko, czego potrzebu-
jemy: sporej wielkosci hala magazy-
nowa, duzy parking, plac, suwnica,
niemal bezposredni dostep do drogi
krajowej nr 44. Niczego lepszego nie
moglibySmy sobie na tamten mo-
ment wymarzyc.

MB: Wrécémy jeszcze do momentu
poprzedzajgcego decyzje o otwo-
rzeniu filii w Polsce. Z tego co wiem,
firma podejmowata swoje dziatania
handlowe juz w latach dziewie¢-
dziesigtych.

FC: To prawda. Swojq pierwsza
wyprawe do Polski odbytem w dru-
giej potowie lat 90. To byto cieka-
we doswiadczenie i pozostato mi
po nim bardzo wiele mitych wspo-
mnien oraz utrzymywanych do dzi$
relacji osobistych. Nasze pierwsze
doswiadczenia handlowe i skoja-
rzenia, jakie przychodzg mi do gto-
Wy, sg zwigzane z ptytami 5i 6 cm,
ktore wtedy stanowity olbrzymia
wiekszo$¢ naszej sprzedazy oraz..
z kosciotami. A to dlatego, ze przez
pierwsze 3 lata naszej aktywnosci
w Polsce zaopatrzylismy w materiat
budowy i renowacje bardzo wielu
kosciotow.

Polska byta w tamtym okresie na
drodze bardzo szybkiego wzrostu
gospodarczego. Pamietam te ener-
gie i che¢ do dziatania. Wiekszosc¢
wtascicieli firm, z ktérymi podjelismy

Marmi Corradini
Polska od poczatku
swoej dziathosci
miesci sie pod tym
samym adresem

w Oswiecimiu.

W ostatnich
czasach, firma
rozszerzyta swoja
oferte o szeroki
wybor kwarcytow
brazylijskich.

wowczas wspotprace, byto otwar-
tych na innowacje oraz wiedze. Sam
chetnie dzielitem sie naszymi do-
Swiadczeniami, a nierzadko poma-
gatem kamieniarzom w znalezieniu
odpowiedniego rozwigzania mate-
riatowego czy tez technicznego.

Na chwile obecng Polscy kamie-
niarze praktycznie do zera zniwelo-
wali roznice dzielagcg ich z panstwami
zachodnimi w kwestiach technicz-
nych. Wasi przedsiebiorcy sg w stanie
realizowac nawet najbardziej wyma-
gajgce projekty w standardzie po-
dobnym do tego, jaki jest na przyktad
we Wtoszech.

MB: A co sie zmienito w kwestiach
gustéw Polakéow? Jakie materiaty
wybieralismy do naszych mieszkan
kiedys, a jakie teraz?

FC: Przede wszystkim rozwinat sie
rynek klienta detalicznego. Pod ko-
niec lat dziewiecdziesigtych nie byto
zbyt wiele zapytan o kamien np. na
blaty kuchenne. Jesli juz cos sprze-
dawalismy, to byty to gtownie mate-
riaty z najnizszej potki cenowej takich
jak np. Rosa Beta - czyli marmury,
ktore gtownie byty wykorzystywane
na posadzki. W chwili obecnej te naj-
tanszg potke przejety kamienie chin-
skie, a my wraz ze wzrostem zapo-
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trzebowania na kamien dekoracyjny
do wnetrz i najnowszymi trendami
oferujemy na polskim rynku coraz
wiecej wysokiej jakosci granitow oraz
kwarcytow.

MB: Czy macie w tej chwili jakiekol-
wiek plany zwigzane z rozszerze-
niem swojej dziatalnosci w Polsce?

CC: Nie ma takich planéw. Mamy
bardzo wielu klientow z catego kraju,
ktorzy kupuja nasze ptyty bezposred-
nio z Wtoch i taki stan rzeczy aktual-
nie wszystkim odpowiada.

MB: W jakich miejscach na swiecie
mozemy spotka¢ Marmi Corradini?
FC: Naszym naturalnym sro-
dowiskiem dziatania jest Europa.
Wszystkie nasze wysitki idg w strone
mozliwie jak najlepszego zagospo-
darowania tej czesci Swiata. Rynek,
w ujeciu globalnym, staje sie coraz
bardziej wymagajacy i zeby tym wy-
mogom sprostac, jeszcze mocniegj
niz dotychczas nalezy wstuchiwac
sie w jego potrzeby. Oznacza to by-
cie w statym kontakcie z klientami,
tak by aktywnie reagowac na ich wy-
zwania. Nasze ciezarowki z kamie-
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Francesco Corradini
i Tomasz Gasiorek
w siedzibie Marmi
Corradini Polska
dziatajacej w Oswie-
cimiu.

niem przyjezdzajg do Polski kazdego
tygodnia. Dzieki temu mozemy nie-
mal natychmiast reagowac na indy-
widualne potrzeby kamieniarzy. Pro-
cedura dziata tak, ze od momentu
otrzymania zamodwienia, po pocieciu
odpowiedniego bloku, po tygodniu
jestesmy gotowi, by zatadowac¢ ma-
teriat na ciezarowke i wysta¢ w kie-
runku naszego klienta.

MB: Czy mozecie powiedzie¢ jaka
czesc¢ produkcji trafia do Polski?

CC: Polska, obok Niemiec, to
obecnie najwazniejszy dla nas rynek.
Sprzedajemy tu prawie 30% naszej
produkcji i jest to wynik podobny
do tego, jaki osiggamy u waszego
zachodniego sasiada. Na kolejnym
miejscu dopiero sg Wtochy, z 10%
udziatem. Natomiast pozostate 30%
sprzedazy jest podzielona na wszyst-
kie pozostate kraje.

MB: A jak oceniacie dalsze perspek-
tywy rozwoju sprzedazy w Polsce?
CC: Wasz kraj, na tle pozostatych
panstw europejskich, ma na ten mo-
ment bardzo stabilny i bezpieczny ry-
nek. W naszym przypadku po ogrom-

nym wzroscie sprzedazy w 2022,
w ubiegtym roku przyszedt czas na
korekte tych wynikéw, co oznacza,
ze zanotowaliSmy bezpieczny spa-
dek sprzedazy. W obecnym — 2024 r.
mamy z kolei do czynienia z usta-
bilizowaniem poziomu obrotow
i notujemy wyniki zblizone do roku
poprzedniego. Na biezgco obser-
wujemy takze procesy zachodzace
w waszej gospodarce i z umiarko-
wanym optymizmem patrzymy na
rozwoj sytuacji na rynku. Wydaje
sie, ze po chwilowym zmniejszeniu
popytu na nieruchomosci w Polsce
w niedtugim czasie bedziemy mieli
do czynienia z odbiciem, a to bedzie
oznacza¢ wzrost zapotrzebowania
na nasze produkty.

Niedawno zainwestowalismy
w wymiane catego naszego parku
maszynowego w fabryce we Wto-
szech, nadal bardzo duzy nacisk
ktadziemy na to, by sprosta¢ naj-
wyzszym wymaganiom z dziedzi-
ny ochrony srodowiska naturalne-
go oraz zrownowazonego rozwoju
i dzieki ciggtemu samodoskonaleniu,
mozemy dostarczac¢ najwyzszej ja-
kosci produkt, na mozliwie najlep-
szych warunkach. Zgromadzilismy
takze bardzo duzy zapas blokow,
tak by w razie roznego typu pertur-
bacji na rynkach, nie miec¢ proble-
mu z dostepnosciag materiatu. Zro-
bilismy w ostatnim okresie bardzo
duzo w kwestii rozwoju naszej fir-
my, z drugiej strony przez lata wy-
pracowaliSmy bardzo dobre relacje
z klientami. To w tej chwili przynosi
owoce, takze ze spokojem patrzymy
w przysztosc.

FC: Z tego miejsca chciatem po-
dziekowac catemu zespotowi z Pol-
ski — za wktad w rozwoj Marmi Cor-
radini, i codzienng
ciezkg prace na rzecz rozwoju firmy.
Specjalne podziekowania chciatby
skierowa¢ w strone Tomasza Ga-
siorka, ktory to od poczatku budo-
wat z nami Marmi Corradini Polska,
i ktory poswieca sie dla firmy tak, jak-
by byta jego wtasng, wktadajgc cate
serce w to, by funkcjonowata ona jak

profesjonalizm

najlepiej. Dziekujemy! @



